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«Die Elektrifizierung 
schreitet stetig voran. »

Das Jahr 2025 stand ganz im Zeichen unse-
res 60-jährigen Jubiläums. Dieses durften 
wir mit zahlreichen unvergesslichen Momen-
ten feiern – im Team ebenso wie gemeinsam
mit Ihnen, beispielsweise bei unseren Aus-
stellungen. Für diese wertvollen Begegnun-
gen und Ihre langjährige Verbundenheit be-
danken wir uns herzlich. Gleichzeitig war
das vergangene Jahr auch von Herausforde-
rungen geprägt. So verzeichnete der Neu-
wagenmarkt einen Rückgang von 2,4 Prozent 
und unterliegt einem nachhaltigen Struktur-
wandel. Die Nachfrage verschiebt sich deut-
lich hin zu Steckerfahrzeugen. Während reine 
Benzin- und Dieselfahrzeuge Marktanteile

Liebe Kundinnen und Kunden

im zweistelligen Prozentbereich verlieren,
gewinnen Plug-in-Hybride (PHEV) und 
batterieelektrische Fahrzeuge (BEV) konti-
nuierlich hinzu. Die Diskussion um Reich-
weiten hat dabei an Bedeutung verloren. 
Moderne Elektrofahrzeuge wie der neue 
Volvo EX60 überzeugen mit einer Reichweite
von über 800 Kilometern nach WLTP. Zu-
dem ist bei zahlreichen Modellen bereits 
Preisparität zwischen Verbrennungs- und 
Elektrofahrzeugen erreicht. Die Elektri-
fizierung des Automobilmarkts schreitet 
somit zwar nicht rasant, aber stetig voran.
Auf den folgenden Seiten geben wir Ihnen 
Einblicke in die aktuellen Herausforderun-

gen und Chancen im Autohandel. Ausser-
dem erzählen wir die Geschichte unserer 
Filiale in Meggen, die in diesem Jahr ihr 
40-jähriges Jubiläum feiert, und beleuchten 
spannende Hintergründe rund um unseren
Auto Notruf und unsere Carrosserie. 
Wir wünschen Ihnen viel Freude bei der Lek-
türe und bedanken uns für Ihr Vertrauen.

Herzliche Grüsse
Beni Stöckli

Beni Stöckli

Dank unserer 
grossen Markenvielfalt 

und flexiblen 
Mobilitätslösungen 
finden Sie bei uns 

Ihr passendes 
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Am 15. August 2025, Maria Himmelfahrt, 
durfte das Hammer-Team einen unverges-
slichen Sommertag erleben. Unser Ausflug
führte uns zunächst hoch hinaus. Mit der
steilsten Zahnradbahn der Welt erklommen
wir den majestätischen Pilatus und liessen
den Blick über das beeindruckende Alpen-
panorama schweifen. Nach einem feinen
Apéro traten wir die nächste Station, 
Schiffssteg in Alpnachstad, an. Auf der ge-
mütlichen Schifffahrt über den Vierwald-
stättersee genossen wir Sonne, Wind
und gute Gespräche. Zum Abschluss ging
es ins Lido Luzern. Mit Sand unter den 
Füssen, erfrischenden Drinks und lockerer 
Stimmung liessen wir den Tag entspannt 
ausklingen. Der Jubiläumsausflug war ein
voller Erfolg und hat uns einmal mehr 

gezeigt, wie wertvoll Gemeinschaft auch
abseits des Arbeitsalltags ist. Da der Aus-
flug auf einen Feiertag fiel, durften die
Mitarbeitenden den Tag zu einem späteren
Zeitpunkt kompensieren. Der Ausflug war 
nicht nur ein Dankeschön für das tägliche 
Engagement – er war Teil eines ganz be-
sonderen Jahres: Unseres Jubiläumsjahres! 
Und weil Feiern in diesem Jahr grossge-
schrieben wird, gibt es seit Januar jeweils am 
sechsten Tag des Monats ein Znüni für alle 
Mitarbeitenden. Eine kleine Geste mit grosser 
Wirkung – denn wir feiern unseren Teamspi-
rit und all das, was wir gemeinsam erreichen.
Auf viele weitere gemeinsame Momente.
Wir freuen uns darauf!

40 Jahre 
Hammer Autocenter 
Meggen

Martin Sigrist
Geschäftsführer Meggen

In diesem Jahr feiert der Standort Meggen 
sein 40-jähriges Bestehen. Die Geschichte 
begann im Jahr 1982 mit dem Erwerb der 
Liegenschaft aus dem Konkurs der Firma 
Pneu Baumann. 1986 wurde das Hammer 
Auto Center eröffnet, 1992 folgte der An-
bau einer Tiefgarage und die Erweiterung 
der Ausstellungsfläche. Schritt für Schritt 
entwickelte sich der Standort zu einem fes-
ten Bestandteil der regionalen Mobilität.
Im Laufe der Jahre durften wir verschiedene 
Marken vertreten. Zu ihnen zählen Fiat und 
Volvo, die den Standort prägten, sowie Mazda, 
mit dem wir von 1992 bis 1997 zusammen-
arbeiteten. Seit 2013 ergänzt Abarth unser 
Angebot. Jede dieser Phasen brachte Verän-

derungen mit sich und zeigte, wie wichtig Fle-
xibilität und Weitsicht im Automobilgeschäft 
sind. Im Jahr 2011 durfte ich den Betrieb von 
Keist Walti übernehmen. Dies war eine span-
nende und zugleich verantwortungsvolle Auf-
gabe, die mich bis heute begeistert.
Das Schweizer Autogewerbe steht heute er-
neut vor tiefgreifenden Veränderungen. Wirt-
schaftliche Unsicherheiten, regulatorische 
Anforderungen und veränderte Kundenbe-
dürfnisse bringen neue Herausforderungen 
mit sich. Gleichzeitig gewinnen Digitalisie-
rung, nachhaltige Mobilitätskonzepte und 
neue Serviceformen an Bedeutung. Hinzu 
kommt der zunehmende Mangel an qualifi-
zierten Fachkräften, der die gesamte Branche 

betrifft. Dieser Wandel bedeutet für uns, auf-
merksam zuzuhören, nachhaltige Geschäfts-
modelle konsequent weiterzuentwickeln, 
Abo-Modelle auszubauen sowie qualifizierte 
Fachkräfte langfristig zu halten. Unser An-
spruch ist es nach wie vor, unseren Kundin-
nen und Kunden verlässliche Beratung, hohe 
Qualität und individuelle Lösungen zu bieten.
Wir blicken voller Optimismus in die Zukunft 
und danken allen Kundinnen und Kunden, 
die uns über all die Jahre ihr Vertrauen ge-
schenkt haben. Auf die nächsten 40 erfolg-
reichen Jahre!

Standort Meggen 1982 vor dem Umbau



Herausforderungen und Chancen

Tatsächlich sind die Neuwagenverkäufe im
Vergleich zu 2019 (vor der Pandemie) um 
rund 25 Prozent auf 235’000 Einheiten 
zurückgegangen. Die Gründe dafür sind 
vielfältig: Einerseits führt die zunehmende 
Verbreitung von Homeoffice dazu, dass 
sich viele Haushalte nur noch ein Auto 
oder gar keines mehr leisten. Andererseits 
besteht bei vielen Kundinnen und Kun-
den Unsicherheit hinsichtlich der richtigen 
Antriebstechnologie und Ladeinfrastruktur.
Ist ein Mildhybrid sinnvoll oder doch ein 
rein elektrisches Fahrzeug (BEV)? Wie lässt 
sich das Laden zu Hause realisieren? Diese 
Fragen führen zu einer spürbaren Zurück-
haltung beim Neuwagenkauf. In der Folge 
ist die durchschnittliche Haltedauer eines 
Fahrzeugs von neun auf zwölf Jahre gestie-

«Die Autoindustrie steckt in 
der Krise. Solche oder ähnliche 
Aussagen sind derzeit häufig in den 
Medien zu lesen.»

gen. Mit dem Ausbau der privaten Ladeinf-
rastruktur könnte dieser Mengenrückgang 
zumindest teilweise kompensiert werden. 
Die politischen Weichen dafür sind gestellt: 
Aktuell wird in Bern ein Gesetz erarbeitet, 
das Vermietende verpflichtet, Mietende auf 
Wunsch die Möglichkeit zum Laden zu Hause 
zu ermöglichen.

Die Zukunft wird immer elektrischer

Die CEOs der verschiedenen Automobil-
marken sind sich einig: Das Elektroauto wird 
in absehbarer Zukunft eine zentrale Rolle 
spielen. Die Frage ist weniger das «Ob» als 
vielmehr das «Wie schnell». Auch frühere 
technologische Umbrüche, wie etwa der Über-
gang von der Dampfmaschine zum Diesel-

motor, vollzogen sich nicht über Nacht. Ein 
Blick ins Ausland zeigt jedoch, wie dynamisch 
sich der Markt entwickeln kann: In Däne-
mark beträgt der Anteil rein elektrischer 
Fahrzeuge bei den Neuzulassungen bereits 
67 %, in Norwegen sogar 95,9 %. 
In der Schweiz legten die BEVs zuletzt um 
15,4 % zu und erreichen einen Marktanteil 
von 22,8 %. Beim Hammer Auto Center liegt 
der Anteil rein elektrischer Fahrzeuge aller 
acht Marken bereits bei 36 %, mit steigender 
Tendenz. Bereits im kommenden Jahr wird 
sich dieser Wert weiter erhöhen: Kia lanciert 
beispielsweise drei neue BEV-PW-Modelle 
und deckt mit dem neuen PV5 erstmals auch 
den Nutzfahrzeugbereich ab. Polestar setzt 
konsequent auf reine Elektrofahrzeuge, über-
zeugt als Premiumprodukt mit sportlicher 

DNA und gewinnt kontinuierlich an Bekannt-
heit. Auch Volvo bringt mit dem EX60 den 
lange erwarteten Nachfolger des Bestsellers 
XC60 auf den Markt. Mit einer Reichweite von 
über 800 Kilometern und moderner 800-Volt-
Technologie rückt das Thema Reichweite 
zunehmend in den Hintergrund. Fazit für die 
einzelnen Hersteller bleibt die nahe Zukunft 
zweifellos herausfordernd. Für Händler wie 
das Hammer Auto Center, mit einem breiten 
und zukunftsorientierten Markenportfolio, 
eröffnen sich jedoch bereits in diesem Jahr 
vielversprechende Chancen.

Neuen Volvo EX60 entdecken 

Der neue Volvo EX60
Über 800 km Reichweite und 800 Volt-Technologie 
(Ladung von 10-80% in 20 Minuten)



Abo statt Aufwand: 
Die smarte Lösung für Flotten

Was bei Mobilfunkabonnementen längst 
Standard ist, funktioniert auch bei Firmen-
fahrzeugen: ein fester monatlicher trans-
parenter Betrag, bei dem das gesamte 
Fuhrparkmanagement inklusive ist. Das 
Hammer Auto Center bietet drei standardi-
sierte Abo-Modelle (Light, Smart, Premium) 
an. Diese lassen sich individuell auf jedes 
Unternehmen anpassen. Im Premium-Abo 
übernimmt das Hammer Auto Center sogar 
das komplette Fuhrparkmanagement – inklu-
sive Planung, Wartung und Ersatzmobilität. 
Das bedeutet: mehr Zeit fürs Kerngeschäft 
und weniger administrativer Aufwand. Alle 
Leistungen werden direkt vom Hammer Auto 

Fahrzeugflotte als Abo 
Center erbracht, ohne Drittdienstleister, allfäl-
lige Umwege oder versteckte Zusatzkosten. Die 
Abo-Fahrzeuge werden in der Regel alle vier 
Jahre ersetzt. So bleibt die Flotte technisch wie 
auch optisch auf dem neuesten Stand. Da gut 
gewartete Fahrzeuge deutlich zuverlässiger 
sind, können Unternehmen ihre Flotten besser 
auslasten und so die Verfügbarkeit und Produk-
tivität in der Logistik erhöhen.

Elektrofahrzeuge im Abo: Nachhaltig und 
kostensparend

Langfristige Kostenanalysen zeigen, dass 
ein Abo-Modell die Gesamtkosten der Flotte 
deutlich senkt, insbesondere im Vergleich 
zu älteren, wartungsintensiven Fahrzeugen. 
Noch grösser wird das Sparpotenzial bei 

WIE 
UNTERNEHMEN 
ZEIT UND GELD 
SPAREN

Volvo EX30 Worker im Flotten-Abo 
ab CHF 575.– exkl. MwSt. / Monat inkl. 
Leasing (ohne Anzahlung, 4 Jahre 
Laufzeit, 10’000km / Jahr) erhältlich.

KIA PV5 Passenger im Flotten-Abo ab CHF 626.– exkl. MwSt. / Monat inkl. Leasing  
(ohne Anzahlung, 5 Jahre Laufzeit, 15‘000 km / Jahr) erhältlich.

Für viele kleine und mittlere Unternehmen ist 
die Fahrzeugflotte ein unverzichtbares Arbeits-
mittel. Sie muss zuverlässig funktionieren und 
gleichzeitig das Unternehmen repräsentie-
ren. Doch damit verbunden ist ein hoher Auf-
wand: Wartung, Reparaturen, Versicherungen, 
Reifenwechsel und Ersatz bei Ausfällen. Das 
Fuhrparkmanagement kann so schnell zur 
Vollzeitaufgabe werden. Das Flotten-Abo des 
Hammer Auto Centers schafft hier Abhilfe: volle 
Kostenkontrolle, minimaler Aufwand und maxi-
male Flexibilität für Ihr Unternehmen.

der Umstellung auf Elektrofahrzeuge. Die 
Modelle Volvo EX30 Worker oder KIA PV5 
liegen bei den Anschaffungskosten heute 
bereits auf dem Niveau vergleichbarer Ver-
brenner und verursachen im Unterhalt deut-
lich weniger Kosten. Elektromotoren sind 
wartungsarm, weniger reparaturanfällig 
und profitieren zusätzlich von steuerlichen 
Vorteilen.

Fazit: Jetzt Flottenmanagement neu denken

Mit einem Flotten-Abo sparen Unternehmen 
nicht nur Kosten und Zeit, sondern gewinnen 
auch an Planbarkeit, Flexibilität und Profes-
sionalität. Es lohnt sich, die eigene Fahrzeug-
flotte neu zu denken – einfacher, effizienter 
und nachhaltiger als je zuvor.Flotten-Abos entdecken



Auto Notruf 
expandiert nach 
Obwalden und ist 
zuverlässig im 
Einsatz, wo andere 
an ihre Grenzen 
stossen.

Seit dem 1. September 2025 ist der Auto Notruf 
neu auch im Kanton Obwalden im Einsatz.

Grund für die Expansion ist die Vertragsauf-
lösung des bisherigen Pannendienstes in der 
Region. Mit dem neuen Standort schliesst 
der Auto Notruf diese Versorgungslücke und 
stellt die Pannenhilfe in Obwalden langfristig 
und zuverlässig sicher. Der neue Stützpunkt 
Auto Notruf Obwalden befindet sich an stra-
tegisch zentraler Lage in Kerns. Von hier aus 
betreut das erfahrene Einsatzteam ein weit-
läufiges Einsatzgebiet von Alpnach bis zum 
Brünigpass und ist schnell vor Ort, wenn Hilfe 
benötigt wird. Besonders anspruchsvoll sind 
Einsätze entlang der Autobahn A8. Tunnelab-

schnitte, Gegenverkehr sowie stark frequen-
tierte Verkehrsachsen verlangen höchste 
Konzentration, rasche Reaktionszeiten und 
bestens geschultes Fachpersonal. Hinzu 
kommen die zahlreichen Pass- und Berg-
strassen, die zu den herausforderndsten Ein-
satzgebieten der Zentralschweiz zählen.
Der Auto Notruf ist jedoch auch dort zur Stel-
le, wo andere nicht mehr weiterkommen. In 
abgelegenen Ortschaften, auf verschneiten 
Nebenstrassen oder bei schwierigen Witte-
rungsverhältnissen unterstützen die Einsatz-
kräfte Kundinnen und Kunden rund um die 

Uhr an 365 Tagen im Jahr. Selbst bei starkem 
Schneefall sorgen sie dafür, dass Fahrzeuge 
sicher geborgen und zurück ins Tal gebracht 
werden. Mit der neuen Präsenz in Obwalden 
stärkt der Auto Notruf seine regionale Ver-
ankerung und setzt ein klares Zeichen für 
Zuverlässigkeit, Sicherheit und schnelle Hilfe 
in jeder Lage.

Auto Notruf entdecken



«Unsere hauseigene 
Carrosserie-Abteilung 
steht seit Jahren für 
präzise Arbeit.»

Unsere hauseigene Carrosserie-Abteilung 
steht seit Jahren für präzise Arbeit, höchste
Qualität und persönliche Kunden- und Kun-
dinnenbetreuung. Ob kleine Schönheitsre-
paraturen oder komplexe Unfallschäden, 
das erfahrene Team sorgt dafür, dass jedes 
Fahrzeug technisch einwandfrei und optisch 
perfekt instand gesetzt wird. Im folgenden 
Interview gewährt Leonard Ibra, der Leiter 
der Carrosserie, Einblicke in die Philosophie 
der Abteilung, den besonderen Kunden-
service, die Ausbildung junger Fachkräf-
te und die Zukunft der Carrosseriearbeit.

Was zeichnet die Carrosserie-Abteilung des 
Hammer Auto Centers aus?
In unserer Carrosserie-Abteilung verbinden 
wir traditionelles Handwerk mit modernster 
Technik. Wir verfügen über ein Team, das mit
Leidenschaft, Präzision und einem hohen 
Qualitätsanspruch arbeitet. Ob kleine Dellen
oder komplexe Unfallschäden, unsere Fach-
spezialisten setzen jedes Fahrzeug mit viel Er-
fahrung, grosser Sorgfalt und einem geschul-
ten Blick fürs Detail instand. Unser Anspruch 
ist es, dass jede Reparatur sowohl technisch 
einwandfrei als auch optisch perfekt ist.

Wie erleben Kundinnen und Kunden den 
Service?
Sehr persönlich und transparent. Neben dem 
handwerklichen Können ist die Kunden- und 
Kundinnenbetreuung ein zentraler Bestandteil 
unserer Arbeit. Wir begleiten die Kundinnen 
und Kunden von der ersten Schadensmeldung 
bis zur finalen Übergabe sehr zuverlässig, 
verständlich und mit klarer Kommunikation. 
Unser Schadenmanagement übernimmt die 
gesamte Koordination mit Versicherungen, 
Gutachtern und Partnerbetrieben. So wird ein 
oft stressiger Prozess für unsere Kunden und 
Kundinnen deutlich einfacher und übersicht-
licher.

Die Ausbildung junger Menschen ist ein 
zentraler Bestandteil der Philosophie der 
Carrosserie-Abteilung des Hammer Auto 
Centers. Warum ist dieses Engagement so 
wichtig?

Weil die Zukunft unseres Handwerks davon 
abhängt. Als zukunftsorientierter Betrieb 
bilden wir motivierte Lernende aus, die bei 
uns das gesamte Spektrum der modernen 
Carrosserie-Arbeit aneignen. Als ausge-
zeichneter «Top-Ausbildungsbetrieb» mit er-
fahrenen Ausbildnern, strukturierten Ausbil-
dungsplänen und viel Praxis schaffen wir die 
idealen Voraussetzungen, um die Fachkräfte 

von morgen zu fördern. Damit sichern wir die 
Qualität unseres Betriebs langfristig und leis-
ten gleichzeitig einen Beitrag für die gesamte 
Branche.

Welchen Stellenwert wird die Carrosserie in 
fünf Jahren haben?

Ich bin überzeugt, dass der Stellenwert der 
Carrosserie weiter steigen wird. Fahrzeuge 
werden technisch immer anspruchsvoller, 
die Materialien komplexer und die Erwar-
tungen der Kundschaft höher. Das bedeutet, 
dass Qualität, Fachwissen und ein professio-
nelles Schadenmanagement noch wichtiger 

werden. Gleichzeitig bleibt das Handwerk 
ein Bereich, in dem Präzision, Erfahrung und 
menschliches Fingerspitzengefühl unver-
zichtbar sind. Deshalb investieren wir heute 
in moderne Prozesse, starke Fachkräfte und 
eine enge Kundenbeziehung, um auch in 
fünf Jahren als verlässlicher Partner wahr-
genommen zu werden, der höchste Qualität 
liefert und Vertrauen schafft.

Leonard Ibra
Leiter Carrosserie

Vorher Nachher



HERZLICH
WILLKOMMEN

Tim Kunz 
Assistent 
Kundendienst -Vermietung

Tim ist als Assistent Kundendienst und Vermietung für Sie im 
Einsatz. Wir heissen ihn herzlich willkommen und wünschen viel 
Freude bei seiner neuen Herausforderung.

Michael Iselor 
Auto Notruf Disposition 
Pannen- & Unfalldienst

Michael unterstützt neu das Disposition Team vom Auto Notruf. 
Wir heissen ihn herzlich willkommen und wünschen ihm einen 
erfolgreichen Start.

Christian 
Zaade 
Kundendienst 
Hammerrent und NF

Christian hat den Bereich Hammerrent übernommen und unter-
stützt den Kundendienst Nutzfahrzeuge. Wir heissen ihn herzlich 
willkommen und wünschen ihm viel Erfolg und Freude bei der 
Arbeit.

Bereit für deine Zukunft?
Jetzt mehr erfahren! 

Deine Zukunft beginnt hier! 
STARTE DEINE LEHRE BEI HAMMER AUTO CENTER

Praxinah. Persönlich. Zukunftssicher.
Mehr als nur eine Lehre
Bei Hammer Auto Center erhältst du eine fundierte und praxis-
nahe Ausbildung, bei der du von Anfang an aktiv mitarbeitest. 
Wir begleiten dich persönlich, fördern deine Stärken und sorgen 
dafür, dass du dich fachlich und menschlich weiterentwickelst.

Diese Lehrberufe bieten wir an:
•	 Automobil-Mechatroniker/in (PW)
•	 Automobil-Fachmann/-frau (PW)
•	 Carrosseriespengler/in
•	 Detailhandelsfachmann/-frau Automobil After-Sales
•	 Kaufmann/-frau im Automobil-Gewerbe

Einige deiner Vorteile bei Hammer:
•	 Übernahme der Kosten für bis zu 15 Fahrstunden
•	 Abteilungsrotation für breites Fachwissen
•	 Betriebsinterne Schulungen an firmeneigenen Modellen
•	 Gemeinsame Erlebnisse und Events



hammerautocenter.ch hammerrent.ch nutzfahrzeug-center.ch autonotruf.ch


